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FAR HJELP: Poli t iets data- og meterieiltj eneste skal unn glI ulovlig bruk av programvarelisenser. (Illustrasj onsfoto: Scanpix)

Politiet vil for all del unngå
ulovlig bruk av programvare­
lisenser. Børsnoterte Inmeta tar
over styringen.

fordelene,dissenettopp
sier han.

Store muligheter
Politiet har implementert for­
valtningsløsningen i år, men
allerede for budsjettet ne ste år
ser Fjeldstad at det er en ge­
vinst, tilsvarende to årsverk.

- Denne avtalen tar seg
først og fremst av lisenser
knyttet til Micro soft. Vi bruker
også en rekke annen program­
vare, og det åpner seg store
muligheter om vi kan få inn
dette i samme regime, sier han.

...til lovens
lange arm

- Vi benytter ofte spe­
sialis ert programvare
som er dyr i bruk. Derfor
er det viktig med gjen­
bruk dersom det lar seg
gjøre, sier Fjeldstad.

Han mener intern disi-
plin og forståelse er den
viktigste motivatoren for at
brukere faktisk følger disse
retningslinjene.

- Vi vil vise nytteverdien
istedenfor å skremme, sier
han.

Øverby mener organisasjo­
ner kan spare opptil 15 prosent
av programvarekostnadene
ved hjelp av god styring.

- Ofte følger det med en
rekke fordeler i allerede
kjøpte lisenser når det gjel­
der support, opplæring og
oppgradering. Det er mye å
spare for dem som kjenner

viktig for dem å ha kontroll på
nettopp dette.

- Vi vil ikke for noen pris
bli eksponert for ulovlig
bruk av lisenser. Vi har flere
tusen servere og 15.000­
20.000 maskiner i drift rundt
omkring som vi må ha kon­
troll på, sier han og fortset­
ter:

- Det å kjøpe lisenser ut fra
et absolutt maksimumsbehov
blir fort veldig dyrt for en så stor
installert base som vår, sier han.

Maksim rer bruk
Politiet har nå tatt i bruk en
løsning som maksimerer bru­
ken av de lisensene de har. Der­
som en type programvare bru­
kes i et engangsprosjekt skal
den avinstal1eres etter endt
bruk og tilgjengeliggjøres for
gjenbruk i andre avdelinger.

Viktig med kontroll
Senior-konsulent Bjørn Fjeld­
stad i politiets data- og materi­
elltjeneste mener det er svært

snyte på dette, men det kan
være uoversiktlig, særlig for
·større organisasjoner, sier
konsernsjef Jarl Øverby i In­
meta.

Han sier videre at komplek­
siteten øker og antall produkter
og databruk vokser voldsomt fra
kun noen år tilbake.

- Det å holde oversikten er
vanskelig, sier han.

oistein@finansavisen.no

Åha oversikt over alle program­
varelisensene i egen organisa­
sjon kan by på store utfordring­
er. Politiets data- og materiell­
tjeneste har nylig inngått en av­
tale med det børsnoterte IT-sel­
skapet Inmeta om styring av li­
senser.

- Lisenshåndtering blir
stadig mer aktuelt, og noe
mange ikke har helt styr på.
Jeg har ingen følelse av at
det er noen som ønsker å

Av Øistein Lie Berntsen

Utvalgt til avtale, ble overambisiøs

TUNG SKYTS: Crayon f ro­
venter store summer etter li ha
blitt valgt ut til en ramm eavtale
av svenske Verva. Adm. direktør
Rune Syve rtsen er den mest am­
bisiøse og vil ha 40 prosent av
avta le-kaken. (Foto: Selskapet)

konkurrenten.
- Atea er «the one to beat».

- Hårete mOI
Med fri sk kapital fra rammeav­
talen regner Crayon med å nå
en omsetning på 300 millioner
kroner i år. Bare i første kvartal
var topplinjeveksten på 90 pro­
sent ifølge Syversen, og veksten
skal ifølge direktøren fortsette.

- I et lengre perspektiv
har vi et mål om 50 prosent
omsetningsvekst per år, det
er et hårete mål, m en d enne
avtalen kan gi oss en solid
posisjon i Norden, forteller
Syvertsen.

Crayon vil etter hvert bevege
seg utenfor Nordens grenser, og
har mål om å erobre Europa med
sine kurs og konsulenttjenester
basert på Microsoft-lisenser.

av kaken, forteller Syvertsen.
Det kan bli en tøff oppga­

ve for Syvertsens selskap.
Atea, som er en del av
Ementor-konsernet opply­
ser på sine hjemmesider at
de regner med å cashe inn
350 millioner svenske kro­
ner årlig på avtalen. Det be­
tyr 1,05 milliarder kroner
på tre år, som er 70 prosent
av den totale rammeavta­
len.

«Den estimerte andelen til­
svarer Atea Sveriges del av om­
setningen i forrige rammeavta­
leperiode», skriver Ementor på
sine hjemmesider.

Hvi s Crayon-sjefen skal nå
sitt mål blir det med andre ord
ingen avtaler på de to andre
aktørene. Syvertsen innrøm­
mer at Atea blir den tøffeste

Sikter skyhøyt
Crayon regner med å få inn 100
millioner kroner årlig på avta­
len, som Syvertsen kaller «et
gjennombrudd». Direktøren
selv tror selskapet kan gjøre
det enda bedre.

- Jeg har en ambisjon om at
vi skal få inn 30 til 40 pro sent

og tre andre selskap skal kon­
kurrere om leveransene, men
jeg føler at vi har et fortrinn i
og med at det bare er vi og en
annen aktør, Atea, som selger
Micro soft aktivt til daglig, sier
adm. direktør i Crayon Rune
Syvertsen.

Det norske IT-selskapet Crayon sikter skyh yt
etter å ha blitt utnevnt som en av fire
leverand rer til en milliardavtale med offentlig
sektor i Sverige.

Av Erlend Wessel Carlsen
erlend.carlsen@finansavisen.no

Crayons svenske datterselskap
CrayonAB er ett av fire selska­
per som er valgt ut som leve­
randør av Micro softs program­
vare og tjenester til Verva (Ver­
ket for forvaltningsutvikling) i
Sveri ge.

Rammeavtalen innebæ­
rer leveranse til alle st a t li­
ge myndigheter, samt de
fleste kommuner og lands­
ting, og har en verdi på 1,5
milliarder svenske kroner
fordelt på tre år.

- Dette er en jaktlisens. Vi


